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国家统计局11日发布数据
显示，4月份，全国居民消费价格
指数（CPI）同比上涨1.2％，扣除
食品和能源价格的核心CPI同比
上涨1.2％。工业生产者出厂价
格指数（PPI）同比上涨 2.8％，涨
幅比上月有所扩大。

4月份，CPI同比保持温和回
升，涨幅比上月扩大 0.2 个百分
点。具体来看，非食品价格同比
上 涨 1.8％ ，消 费 品 价 格 上 涨
1.4％，服务价格上涨0.9％。

国家统计局城市司首席统计
师董莉娟说，工业消费品价格同
比上涨 3.5％，涨幅比上月扩大
1.3个百分点。受国际大宗商品
价格波动影响，国内汽油和黄金
饰品价格变动较大，其中汽油价
格涨幅扩大至19.3％，黄金饰品
价格涨幅回落至46.9％。

从环比看，CPI由上月下降
0.7％转为上涨 0.3％，高于季节
性水平0.4个百分点。“受国际原
油价格波动影响，国内能源价格
环比上涨 5.7％，其中汽油价格
上涨12.6％。”董莉娟分析，由于
清明节假期、“五一”假期及部分
地区春假影响，出行服务需求明
显增加，飞机票、交通工具租赁、
旅行社收费和宾馆住宿价格分
别 上 涨 29.2％ 、8.6％ 、4.5％ 和
3.9％，涨幅均高于季节性水平。

与此同时，食品价格环比下
降1.6％，降幅比上月收窄1.1个
百分点。“随着天气转暖，鲜菜和
鲜果大量上市，价格分别下降
6.4％和 2.3％；猪肉和水产品供
应充足，价格分别下降 5.7％和
1.2％。”董莉娟说。

从统计数据看，CPI同比已
连续7个月温和上涨，环比也从
3月份下降回到了4月份上涨。

“可以说CPI温和上涨是经
济发展向好、内需逐步改善的积
极信号。特别要注意到，过去几
个月猪肉等食品价格是持续下
降的，对CPI上涨产生了明显的
拉低作用。这也可以表明，推动
CPI温和上涨的主要因素是服务
类价格上涨，反映了服务消费需
求在持续增加。”中国价格协会
副会长许光建说，同期PPI上涨
对于 CPI 回升的拉动作用也应
引起重视。

从后期变化趋势看，CPI能
否保持温和上涨态势？许光建
认为，宏观上取决于更加积极的
财政政策和适度宽松的货币政
策进一步的实施效果。从价格
指数结构上看，主要受两方面因
素影响：一是若收储政策等实施

显效，猪肉价格止跌回升，对CPI
的拉低作用就会弱化；二是石油
等能源进口价格的变动，如果国
际市场上涨的趋势得以扭转，则
有利于稳定CPI中相关大类商品
或服务价格。

3月份，PPI同比连续下降41
个月后首次上涨，备受关注。4月
份，PPI同比继续保持上涨态势，
涨幅比上月扩大 2.3 个百分点。
价格上涨的主要行业中，有色金
属矿采选业上涨38.9％，有色金属
冶炼和压延加工业上涨22.5％，石
油和天然气开采业上涨28.6％。

国家发展改革委市场与价
格研究所研究员刘方分析，上涨
原因一方面是综合整治“内卷
式”竞争取得积极成效，部分行
业供需关系得到改善，相关行业
价格有所上行；另一方面是部分
行业需求增加带动价格上升，如
制造业设备更新持续推进带动
用钢需求增加。此外，国际输入
性因素也影响国内石油相关行
业价格上涨。

从环比看，PPI上涨1.7％，涨
幅比上月扩大0.7个百分点。董莉
娟表示，具体来看，国际原油价格
上行带动国内相关行业价格上
涨。其中，石油和天然气开采业价
格环比上涨18.5％，石油煤炭及其
他燃料加工业价格上涨16.4％。
同时，部分行业需求增加和市场竞
争秩序不断优化，也带动相关行业
价格上涨或降幅收窄。

许光建表示，PPI的温和上涨
总体有利于改善经营主体的预期
和能源原材料等上游产业的经营
状况，在一定程度上也能改善石油
天然气、煤炭、有色金属等行业企
业的销售收入和利润空间。但由
于终端消费需求增长相对温和，下
阶段还需关注其对中下游行业企
业产生的影响。

“不论是同比还是环比，PPI
的变化趋势反映了宏观经济向好
发展。尽管近期PPI的温和上涨
与国际市场石油价格波动有密切
关系，但推动上涨的主要因素还
是源于国内，促消费扩投资等政
策效果逐步显现。”许光建说。

专家表示，从近期各项政策
的实施情况看，一方面促进居民
消费和有效投资的政策正在有
力实施中，另一方面，治理“内卷
式”竞争的政策也取得较好效
果，都有利于实现今年确定的价
格调控预期目标，促进经济良性
循环，实现企业增效、居民和财
政增收。

（新华社 黄垚 王雨萧）

2026年4月，“Sensoria2026亚洲
热植趋势美学展”首次落户杭州。展
区内，一株株热带植物标价惊人，引
得围观者纷纷举起手机拍照、转发。

从白锦龟背竹到海王彩叶芋，
从花烛到鹿角蕨，这些因叶片硕大
奇特、观赏性高，且比较适合在室内
养殖的热带植物，如今频繁出现在
社交平台和直播间里，成为年轻人
热衷的室内装饰“新潮玩”。

有人为其一掷千金，有人质疑炒
作圈钱。天价热植的背后，是情绪价
值的寄托，还是一场收割游戏？记者
对话多位买家、博主与业内人士，试
图揭开热植热潮背后的真相。

年轻人沉迷热植：
因颜值入坑，主打情绪疗愈

“新手小白”的热植入坑故事，
往往始于“颜值”。

沫沫第一次接触热植，是 2024
年8月。她在小红书上刷到一个卖
彩叶芋的直播间，主播把每一棵植物
单独展示、单独售卖。那是她第一次
知道，原来买植物也可以像挑选潮玩
一样，看状态、看颜色、看叶片。

她买下的第一盆，是“红桃A彩
叶芋”，理由也很简单：“完全被它的
颜值征服。”生活压力下，植物成了
她少有的精神寄托。浇水、换土、施
药、观察新叶，这些琐碎的动作能让
她暂时从现实里抽离出来。

从此她开始了持续至今的“氪
金”之旅，半年多时间沫沫为植物花
了4580元，补光灯、加湿器、土壤测
试仪等养护设备又花了9117元。

家装分享博主香芋的“入坑”，则
是因为她想出一期粉色软装搭配，于
是搜索“粉色植物”，发现彩叶芋有大
量粉色品种：“从此一发不可收拾，天
天蹲直播间，两个月内买了50盆。”

对她来说，热植一开始是软装
的 一 部 分 ，后 来 逐 渐 变 成 了“ 较
劲”。彩叶芋并不总是像直播间里
那样稳定好看，环境变化后，新叶可
能变丑；浇水稍不注意，也可能烂
根。“我就是浇水过多，浇死了一半，
损失惨重。但我一心想养出完美植
株，心态如同‘韭菜炒股’。

全职妈妈薇薇装修花园后，被
彩叶芋独特气质吸引，入坑一年花
费6万元买植物、1-2万元购置花盆
器材。对她而言，热植不是投资，而
是生活方式，一下午的“务农”时光，
满是治愈与惬意。

热植博主“首席跳叶官Rowan”
（下称Rowan）表示，热植是年轻人的
“温和情绪陪伴”。快节奏城市生活
中，职场压力大的年轻人能从植物生
长中获得安心感，发芽与新生象征希
望，为都市人搭建起心灵乌托邦。

天价从何而来：
稀缺、审美与市场规律

去年江苏无锡的热植展上，标
价88万元的龟背竹、120万元的鹿角
蕨等“天价植物”引发热议。

在圈外人看来，一棵植物动辄
几千上万元，甚至标出几十万、上百
万的天价，难免让人怀疑背后是否
存在炒作。然而在从业者眼中，标
价与成交价之间，往往隔着巨大的
鸿沟。

“有些只是单方面的标价，这两
个概念是不同的。”Rowan指出，直播
间里拍卖到几千甚至上万的植物，往
往有真实成交记录支撑。在杭州从
事培育与销售的热植博主“K7 大
叔”，是国内最早一批深耕这一领域
的从业者，他表示：“标价不代表植物

真正的价格，成交价才是。”
那么，热植的价格究竟由什么

决定？从卖家和玩家的视角看，价
格首先来自稀缺性。

“K7大叔”向记者介绍，国内热
植圈真正热起来的时间并不长。“部
分品类在2018年、2019年前后才被
少量爱好者引入国内，早期数量少、
渠道有限，价格自然高，当时随便一
棵小苗可能都要一两万。”他以锦化
龟背竹为例，几年前一片叶子可以
卖到1500元到2000元，随着繁殖数
量增加，如今很多品种价格已经大
幅下降。

所谓“锦化”，本质上是叶绿素
缺失带来的变异。叶片上出现白
色、黄色或其他斑驳色块，视觉上更
特别，也更符合部分玩家的审美。
中国科学院西双版纳热带植物园园
林园艺中心主任吴福川曾在接受采
访时介绍，因为植物的“锦化”表现
无法预测，且出现概率较低，繁育周
期也很长，因此少数成功品的成本
被摊得极高。

“正因为它稀少、不确定、难以
稳定复制，所以更容易被追捧。”“K7
大叔”说，这种不确定性，也构成了
热植消费的“盲盒感”。

Rowan 也认为，热植的价格通
常由多个因素决定，包括审美价值、
稀缺属性、父母本来源、性状稳定程
度等。但他也坦言，目前热植行业
并没有统一标准，很多价格仍依赖
商家口碑、买家审美和市场共识。

不过，真正让价格不断变化的，
还是植物本身的繁殖属性。“新品贵，
普及后就会降价。一个品种刚出来
时，因为量少、好看、被关注，价格可
能很高；等到两三年后繁殖量起来，
价格就会快速下降。”“K7 大叔”提
到，有些品种价格每年可能会下跌很
多，繁殖越快，价格跌得越快。

热植市场走向：
理性回归，两极分化

香芋在接受采访时就曾半开玩
笑地说，如果自己养得好，真的会考
虑开个大棚卖海王。薇薇也提到，
身边有不少花友会把自己养出的侧

芽分卖出去。
“这跟植物消费的特性有关。”

Rowan 分析道，消费植物和消费一
般快消品有着本质区别。“当你买了
一棵植物，其实你买到的不仅是一
盆植物，更是能够繁育品种的生产
力工具。”

然而，市场越热，越需要理性。
记者在采访中发现，这个行业目前
存在不少问题：缺乏统一的定价标
准，直播间的打光和调色可能影响
买家对植物真实状态的判断，价格
信息变化极快……这些问题都让不
少消费者望而却步。

经过几年观察，Rowan 也意识
到，热植市场“有利可图”的背后，隐
藏着诸多风险。例如，场地扩大后
如何规范化生产、病虫害如何防治、
热植自身的价格周期如何把控……
任何一个环节出问题，都可能导致
投机行为的失败。因此，他更建议
爱好者基于个人喜好和审美去购买
热植，让热爱回归理性。

“K7大叔”则给普通买家提出了
务实建议：买便宜的就好。他表示，
千元以上的植物，对新手来说风险
太高，因为很多品种的价格，最终都
会随着繁殖量的增加而下降。

“我们一年能杂交出600多个新
品种，然后大量筛选，留下好看的。”
一个新品种出来，第一年可能卖
5000 元，到第二年扩繁后，就降到
500元。这意味着，行业必须不断推
出新品种才能维持高利润，而那些
跟不上迭代的品种，最终会沦为不
值钱的“普货”。

在这样的市场逻辑下，“K7 大
叔”认为，热植市场正在经历明显分
化。一边是高端玩家和育种商家，
继续追逐新品、精品和不可替代的
性状；另一边则是面向大众消费者
的普通优质品种，价格逐渐回落到
普通花卉的区间。

Rowan 表示，未来喜欢热带植
物的人会越来越多。“不管圈外人怎
么看，在自己的兴趣圈子里，我们是
能够获取很高的情绪价值与身份认
同的。”
（钱江晚报 于瓅 李沐子 唐诗）

因颜值入坑，主打情绪疗愈

热带植物成年轻人“新潮玩”
CPI保持温和回升、PPI涨幅扩大
——透视4月份物价数据


